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1 询盘的定义

询盘也叫询价

是指买卖双方为了购买或

者销售某类商品货物而向

对方询问有关信息的表现。



1 价格 2 规格 3 品质

4 数量 5 包装

6 装运 7 索取样品

2 询盘的内容



注意！

• 不具备任何法律约束；

• 发出询盘的人可以同一时间面向多个交易对象；

• 销售专员应对询盘做出快速反应，尽可能抢占先机。

3 询盘的效力



My Alibaba入口

4.1 询盘的获取-方法一



阿里国际站首页

4.2 询盘的获取-方法二



千牛工作台入口

4.3 询盘的获取-方法三



商机获取与管理-千牛工作台入口

4.3 询盘的获取-方法三



邮箱入口

4.4 询盘的获取-方法四



• 行业行情的晴雨表

• 企业平台运营营销效果的反馈指标

5 询盘的重要性



谢谢观看！
B U S I N E S S T E M P L A T E
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